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SOL Expo @ VINITALY.USA

Una piattaforma B2B per il comparto oleicolo italiano a New York

Il 26 e 27 ottobre 2026 New York ospitera la terza edizione di
Vinitaly.USA presso Pier 36, una location di oltre 11.600 mq
affacciata sul Lower Manhattan.

Organizzata da Veronafiere—Vinitaly, in collaborazione con ITA-Italian
Trade Agency, Vinitaly.USA si conferma piattaforma d’eccellenza
dedicata allo sviluppo delle relazioni commerciali tra produttori
vitivinicoli italiani e importatori, distributori e tutti gli altri player di
settore del mercato statunitense.

All'interno del progetto, I'area SOL Expo € nata per valorizzare I'olio
EVO Made in Italy e offrire ai produttori un presidio dedicato al
networking con buyer e operatori Ho.Re.Ca.

Obiettivo Rafforzare la visibilita delle aziende italiane dell’'olio
EVO in un mercato strategico e ad alto potenziale.
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SOL
SOL Expo @ VINITALY.USA EXPO

250+ 1.650+ 13 22

Espositori Buyer Produttori Referenze
vitivinicoli americani oleicoli di olio EVO

Evidenze chiave

— L'edizione 2025 ha confermato I'efficacia dell’evento come piattaforma di business per i produttori vinicoli italiani
— La presenza dell’area SOL Expo ha generato contatti qualificati con operatori interessati a referenze di olio EVO italiane

La prossima edizione potenzia la visibilita del settore oleicolo e consolida il dialogo con
buyer nordamericani.
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PARTECIPARE A SOL Expo @ Vinitaly.USA SIGNIFICA EXPO

Un presidio riconoscibile dentro Vinitaly.USA per incontrare buyer selezionati e trasformare la
visibilita in opportunita commerciali

Valore per le aziende Buyer da Stati Uniti, Canada e Messico

— Presidiare il mercato strategico del Nord America

— Rafforzare il posizionamento del brand in un contesto internazionale
— Aprire nuove relazioni commerciali con buyer e operatori Ho.Re.Ca.
— Presentare il prodotto in un percorso multicanale ad alta visibilita

Vinitaly.USA 2026 riunisce operatori
altamente profilati: importatori, distributori e
canale Ho.Re.Ca.
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SOL EXPO @ VINITALY.USA
PROPOSTA ESPOSITIVA

Stand SOL Expo — Solo 4 postazioni disponibili*

— azienda presente con postazione individuale con 1 tavolo e 2 sedie

— logo aziendale su uno dei due pannelli verticali (sotto al logo SOL Expo,
che identifica I'area dedicata alla promozione dell’olio EVO)

— accesso all'app matchmaking dell’'evento, con possibilita di inviare fino a
10 richieste ai buyer per la programmazione di incontri B2B

- 2 pass espositore e 6 pass visitatore per invitare, esclusivamente,
operatori del settore

Oleoteca SOL Expo — Riservato alle prime 20 referenze*
— max 20 referenze di olio EVO in esposizione

— personale dedicato alla presentazione degli oli e alla raccolta delle
informazioni di contatto dei buyer

Costi di partecipazione

€ 1.000,00 + IVA

Tavolo + 2 sedie * max 4 postazioni

€ 200,00 + IVA

N° 1 referenza in oleoteca * € 50,00 + IVA per una referenza aggiuntiva
(ogni azienda puo presentare max 2 referenze)

*assegnazione postazioni fino ad esaurimento dei posti disponibili
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Richieste di informazioni o partecipazione

Denise Muraro

Mobile: +39 344 1389 402
E-mail: muraro@veronafiere.it
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SAVE THE DATE

26-27 OTTOBRE 2026

NEW YORK * PIER 36

SOL Expo @ VINITALY.USA — www.solexpo.com



	Diapositiva 1
	Diapositiva 2
	Diapositiva 3
	Diapositiva 4
	Diapositiva 5
	Diapositiva 6

